FICHE DE POSTE

MISSION PRINCIPALE DU TECHNICO-COMMERCIAL

Polyvalent , le technico-commercial assure la commercialisation de produits techniques en s'appuyant sur sa double expertise
commerciale et technique. Il a en charge le développement du chiffre d'affaires dans un contexte industriel ou de services a
l'industrie.

ACTIVITES DU TECHNICO-COMMERCIAL

és et développement du portefeuille clients

utions industrielles

OPTIMAL

Avoir le sens du client et du pRUCUREMENT
Organiser de fagon efficace s de t 5 ﬁ- LU G I S T I CS
Etre capable de travailler seul ou - ndre compte de son activit

Apprendre de nouvelles méthodes et de nc | CE

Adapter ses comportements a des ir ( fférents (collegues, iqu (o]

Développer un sens critique sur so i des autres
Etre capable de partager ses expérien

COMPETENCES COI'.RTEME
e  S'approprier I'objectif de prodi

COMPETENCES TRANSVERSES DU TECHNICO-COMMERCIAL

Pratique I'anglais / Francais

Exploite les outils informatiques et numeériques

Maitrise les outils de communication

Communication orale et écrite

S'adapte aux évolutions des réglementations

Conduit la gestion d’un projet

Gestion des situations difficiles

Titulaire d’'un permis B (pour le technico-commercial itinérant).



ACCES AU METIER

e  DUT Gestion Administrative et Commerciale

OPTIMAL

PROCUREMENT
& LOGISTICS

AFRICA



